
BABIPENDAHULUAN

A.LatarBelakang

Semakinmeningkatnyakebutuhanmasyarakatuntukmelepaskanpenatdanlelahmaka

semakinmeningkatpulakebutuhanmasyarakatterhadapcoffeeshopatauwarungkopi

yangtidakhanyamemberikanpelayananberupaprodukyangenakdanberkualitastetapi

jugatempatkedaiatauwarungkopiyangnyaman.

Makaitumendorongkamiuntukmembangunsebuahusahakopi,untukmemberikan

pelayanyangdibutuhkanolehmasyarakat.

B.TujuanUsaha

Memberikansolusikepadamasyarakatyangmembutuhkantempatuntukmelepaskan

penatdanlelah.

Membukalapangankerjauntukmasyarakatsekitarkedaikopi.

Menambahpengalamandanmelatihkreatifitasdiri.

Menambahpenghasilandenganmembukakedaikopi.

BABIIISI

A.VisiMisi

1.Visi:Membukausahakedaikopiyangprofesional

2.Misi:Untukmewujudkanvisidiatasbeberapamisinyadiantaranya;

a.Memberikanpelayananyangprimadanramah.

b.Menggunakanbahanbakudanperalatanyangberkualitasdanhigienis.

B.StrategiUsaha

Memberikanfasilitashotspotdaninterioryangnyamandanmenarikyangmembuat

pengunjungbetahdanmerasanyamandenganfasilitasyangdiberikan.Pengunjungjuga

akandimanjakandenganmusikakustik.

C.NamadanLokasiUsaha

NamausahainiakandiberinamaKedaiKopiKonten,usahainiakanmemilihlokasiyang

tempatyangpadapenduduk,bedadipusatkotadandekatdenganlokasisekolah,

Kampusdanperkantoran,danlokasiyangsesuaidenganhaltadi.



D.WaktuOperasional

Waktuoperasionalusahainiyaknisetiapharidarijam 09.00WIBhinggajam 22.00WIB,

denganjam kerjakaryawandibagiduashift,shiftpertama09.00-15.30,siftkedua

15.30-22.00.KhususuntukhariSabtu,dibukadaripukul09.00WIBhinggapukul24.00

WIB.

E.TargetPelanggan

TargetpelangganKedaiKopiKonteniniyaknimasyarakatsekitartempatusaha.

F.NamadanAlamatPemilikPerusahaan

NamaPemilikUsaha:Wahyu

AlamatPemilikUsaha:JalanJatijajar1Depok,JawaBarat.

G.ProdukYangDihasilkan

ProdukyangdihasilkandariKedaiKopiKonteniniyakniberupakopicupdenanberbagai

rasa,diantaranyacappucino,Moccachino,Expresso,danlain-lain.

H.StrategiPromosi

Adapundalam promosidiataranyakamiakanmelakukanpromosimelalubrosur,media

sosial,danlainnya.

I.SumberBahanBaku

KarenakamimemilikivisimembuatusahaKedaikopiyangprofesionalmakaproduk

yangharuskamihasilkanyakniprodukyangberkualitas,danuntukmenghasilkanproduk

yangberkualitaskamiharusmengambilbahandarisumberatausupplierbahanbaku

yangterjamindansudahterbuktikualitasnya.

BABIIIPEMASARAN

A.SegmenPasar

SegmenpasarKedaiKopiKontenyaknisemuakalangantetapifokuspadakaulamuda

dan Mahasiswa juga karyawan kantorsekitartempatusaha dengan harga yang

terjangkau.



B.StrategiPemasaran

Strategipemasaranyangakankamiajukanyaknidenganmelengkapisemuaperalatan,

menentukanhargadanstrategipromosisebagaiberikut:

C.PerlengkapandanPeralatan

Adapunperlengkapandanperalatanyangakankamilengkapiyakni:

MesinPenggiling

MesinKopiEkspreso

DripCoffeeMaker

MokaPot

Glassware

Silverware

Blender

PeralatanKebersihan

dll

D.Hargaproduk

KarenatargetpasardariKedaiKopiKontenmerupakanMahasiswa,karyawandansiswa

sekolahSMA/SMKmakakamiakanmenetapkanhargakopiperCup-nyadariRp.10.000

sampaiRp.15.000saja.



E.AnalisisSWOT

1.Strength(Kekuatan)

Adapunkekuatanyangkamimilikidiantaranya:

Produkyangberkualitas:

Kamimenggunakanbahanbakudarisupplieryangmemilikibahanbakuyangberkualitas

danterjamin

Hargayangterjangkau:

Karenatargetpasarkamiyaknikalanganmenengahkebawah,makaprodukyangkamu

jualpunmemilikihargayangterjangkau,sehinggainidapatmenjangkausemuakalangan.

2.Weakness(Kelemahan)

KelemahandariusahaKopiiniyaknisulitnyamendapatkanbahanbakuyangberkualitas

sehinggaketikaperusahaanKedaiKopimemproduksikopiyangbesarakanmengalami

kesulitandalam prosesproduksi.

3.Opportunity(Peluang)

Banyaknyaparakaulamudayangmemilikigayahidupyanginstan,yangmendorongkami

untukterusmenghasilkanprodukyangberkualitasdanmemberikanpelayananyang

prima.

4.Treat(Ancaman)

Berikutadalahancamanyangmungkinakanmunculdalam usahaini:

Banyaknyaprodukbarudalam usahakopi,termasukkedaikopi

Hargabahanbakuyangcenderungselalunaik.



BABIVPERENCANAANDANPERMODALANUSAHA

A.SumberModal

Sumbermodaladalahsumbermodalawaluntukmenjalaniusahacoffeeshop,adapun

sumbermodalKedaiKopiyaknidaripemilikusahadanInvestor.

B.PerkiraanFinansial

UntukmenentukanKedaiKopiberadadalam kondisiyanguntukmaupunrugimakaakan

membuatlaporankeuangansetiapbulannya.


